
受講料
無料！

12月22日（月） 2025年

金沢商工会議所会館 1階 ホール(金沢市尾山町９番１３号)
※地下に有料駐車場がございます。（台数に限りあり）

鈴木 哲治 氏
すず  き　　 てつ　じ

１4：0０～１6：0０

3０社 ＊１社2名まで
下記申込フォームURLもしくは二次元コードからお申し込みください。 
URL :  https://forms.gle/WipSaVRSSGmhvMbb9

　金沢大学卒業後に長岡市内の製
造業で人事業務に従事し、採用活動
や社員研修等を担当。
　毎年100名を超える採用目標を
5年間すべてで達成。グローカル
マーケティング㈱入社後も100社
を超える企業の採用・育成・定着コン
サルティングに関与し、その大半の
企業で目標を達成している。

●合同企業説明会に何度も参加しているが、 
母集団形成や内定率に伸び悩む企業
●ブース前は通過されがちで、学生の着座
や興味喚起の方法に課題を抱える企業
●限られた採用予算と人員の中で、効率的
に学生を集めて選考につなげたい企業

❶新卒採用スケジュールと説明会の在り方
・早期化する新卒採用での最適時期と説明会の活用法
❷合同企業説明会と個別会社説明会の違い
・各説明会の目的を理解し、母集団形成を最適化
❸説明会内容のポイント
・学生に響く内容と効果的な資料作成のコツ
❹合同企業説明会の集客のポイント
・声掛けとブース構成改善で着座数を増やす

　合同説明会は、母集団形成の成否を左右する重要な第一歩
です。しかし、限られた時間と環境の中で自社の魅力を十分
に伝えられず、せっかくの出会いを逃してしまう企業も
少なくありません。本セミナーでは、新卒採用スケ
ジュールの動向を踏まえた効果的な説明会の位
置づけ、合同説明会と個別説明会の違い、学
生が興味を持つプレゼンの組み立て方、
そしてブース集客の実践テクニック
等、成果に直結するノウハウを具
体的にお伝えします。

令和7年度 金沢商工会議所　人材確保・定着支援事業　【第3弾】

採用活動本格化前に知るべき合同説明会で
成果を出すポイント セミナー

・申込の際にいただいた情報は、当所からの各種連絡や情報提供、フォローアップために限り使用することがあります。　

対象者

講座
内容

合同説明会から始まる
採用成功の黄金ステップ

グローカルマーケティング㈱
コンサルティング部　副部長

場　所

定　員

申込方法

日　時

講師プロフィール

《お問合せ先》 金沢商工会議所 企業支援グループ  〒920-8639  金沢市尾山町9-13
TEL 076-263-1157／https://www.kanazawa-cci.or.jp/


